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Des débouchés professionnels variés :
Le diplome préparé permet d’accéder principalement a des emplois de :
Option A : Animation et gestion de I’espace commercial :
- Vendeur, conseiller de vente
- Employé commercial
- Vendeur qualifié
- Vendeur Spécialiste
Option B : Prospection et valorisation de I'offre commerciale :
- Commercial
- Conseiller en vente directe
- Conseiller relation client a distance

Apreés le baccalauréat, poursuivez vos études :
Tout titulaire d’'un BAC PRO Métiers du commerce et de la Vente peut envisager
une poursuite d’études vers I'enseignement supérieur :

Les BTS

Management des Unités Commerciales

Négociation et Digitalisation de la Relation Client

Professions Immobilieres

Avec une mention Bien ou Trés Bien au Baccalauréat, I'entrée en BTS est de droit.
Pour les éléves volontaires et autonomes, I’alternance est un bon moyen de
concilier le travail et la préparation d'un diplome supérieur (BTS).

Pour plus d’informations :
Contactez Mme LESUEUR, Directrice Déléguée aux Formations Professionnelles et
Technologiques du lycée.
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Objectifs de la formation :

- Conseiller et vendre
- Suivre les ventes
- Fidéliser la clientéle et développer la relation client

Option A : Animer et gérer I'espace commercial

Option B : Prospecter et valoriser I'offre commerciale

Etudier S‘impliquer




